
大迫感想 
最近ではスーパーでコメが並んでおらず購入できないことが多くあり、購入できたとしても品薄により個数制
限がかかっていたり、キロ数が少なかったりとコメ不足の現状を肌で感じております。 
また今回コメのニュースについてインタビューを行っている中でどれだけコメが日本人の食生活(白飯、調味
料、お菓子、日本酒等)に影響を及ぼすのかを再認識する機会となりました。 

 

 

 

  

『コメ不足と価格高騰』2024 年 9 月 5 日帝国データバンク 

「コメ不足」のさなかコメ農家の倒産・廃業が急増 過去最多を更新へ 生産コストの上昇と深刻な後継
者・就農者不足があげられる。農林水産省の調査によると、2023 年における農業に必要な生産資材
の価格は、20 年平均に比べて 1.2 倍に上昇した。なかでも、原料の多くを輸入に頼る肥料は 1.5 倍、
ガソリン・軽油などの値上がりで光熱動力は 1.2 倍、農業薬剤は 1.1 倍と、  
主な資材のほとんどが値上がりした。他方で、国内の主食用米の消費量減少などを  
背景に販売価格への転嫁が難しく、利益が残らないことで翌年の苗床や  
トラクターなどの機材調達費用が捻出できず、コメづくりを断念するケースも  
多かった。また、小規模なコメ農家では就農者の高齢化や離農が進む一方、  
次世代の担い手が見つからないなど後継者不足の問題が顕在化している。  

ピックアップニュース 

坂上感想 
現在、農家だけでなく様々な業種・業界での人手不足が懸念されています。 

上記お客様のおっしゃるように、市場にはお米が出てきており、コメ不足というのは解消してきているようで、ひとまず安心

しました。ただし新米の価格はこれまでの市場価格の約 1.5 倍という報道もあり、今後の動向が気になります。 

山本酒店 
■地区:鹿児島市内 
■業種:酒小売・卸 
 
『ニュースに対しての声』 
取引のある酒造メーカー数社から 

「焼酎の原料の一部であるコメの価格高騰で困っている。 
焼酎の価格を上げたいところだが、これまでも値上げをして
おり頻繁には上げられない。」という声も聞いている。 
小売店としても値上げをしたいところだがこれまで長い時間
をかけて関係性を築いてきたお客さんは守っていきたい。 

 
【所在地】 
鹿児島県鹿児島市新屋敷町 3番 29 号 
 
【取扱い商品】 
焼酎、日本酒、ビール、ウイスキー 
森伊蔵などのブランド焼酎多数 
 

 

 

第１号 
坂上・大迫 

令和６年１１月 

日本システム株式会社 

 
【所在地】 
鹿児島県霧島市隼人町真孝 2440-6 
 
【取扱い商品】 
伊佐米・TKG 専用米 
湧水町ひのひかり・真空米 など 
 

お客様ご紹介 

～みんなが集まる小さな箱庭～ 

 

■https://y-okomeya.com 

■地区：霧島市 
■業種：米製造販売 

『ニュースに対しての声』 
生産者様の高齢化が進んでいるのは年々感じている。また若
者の農業離れも加速しており、生産する量が減少しているこ
とも、コメ不足に繋がっているのではないか。 
但し、今年の新米の収穫によって、コメ不足は落ち着きそう。 
新米の価格は高騰するが、市場には出回るだろう。 

お米屋さんに聞きました！！    

お客様ご紹介 酒屋さんに聞きました！！    

Instagram 

https://y-okomeya.com/


 
ここから別の話題となりますが、弊社からデータ分析ツール（Linxgate）のご紹介 

 
 

「売上伸長率を見ることの大切さに気付いた」 

 
■導入企業：食品製造業 
■得意先：約 200社 

■社長の解決したいこと：以前までは、他社パッケージソフトを利用しており、得意先ごとの売

上額と売上構成比までは把握していた。また得意先約 200社に対し、売上構成比の約7割を

上位 5社の得意先が占めていた。現状のままでは、仮にその 5社の得意先を失った際のリスク

が大きいと感じていた。 

 売上構成比の平準化を図るには、売上伸長率順・売上伸長額順を見たいとの相談を受けた。 

※注)一般的には1社の得意先に対する売上構成比は約20％以下が理想とされています。 

弊社プラス提案：売上伸長率順・売上伸長額順と同時に粗利伸長率順・粗利伸長額順も見ることを提案 

所在地：鹿児島市荒田 2丁目 56-10 

TEL：099-256-5930 

FAX：099-258-3335 

得意先売上額順 得意先粗利額順 

ユーザーの声   

「売上伸長率、売上伸長額を一目で見たいという要望を叶えてくれた！ 

売上構成比は低いものの、伸長率が伸びている先は、今後も取引が増える可能性が高い

為、会社として注力すべき得意先として把握ができた。 

また伸びていない先を把握することができ、関係性再構築(営業行為)への対策に活かせ、

今後の取引判断材料にも活かせた。 

さらには、提案を受けた粗利伸長率を見ることにより、前年よりどれだけ自社の利益に貢

献しているかを把握し、前年と比べ粗利伸長額が３０万以上の得意先には、御礼も含め、

お歳暮商品の選定基準などに活かすこともできた。」 

＜今後の活用シーン＞ 

今後は前年対比売上伸長率・伸長額だけでなく、さらに拠点別、地区別などの実績を深堀りしたデータを

見ていきたいと要望を受けたため次回号より案内いたします。 

代表者：西田 秀利 
資本金/年商：2,800 万円/24.1 億円(2024 年 8 月) 
社員数：141 名 
導入実績 一般企業：2,192 社 
     医療・福祉法人：464 社 

前年対比売上伸長率順 前年対比売上伸長額順 

設定の切替で 
前年対比粗利伸長率順 
も見ることが出来ます 

設定の切替で 
前年対比粗利伸長額順 
も見ることが出来ます 

 


